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Kernaussagen

• Berücksichtigung von Klimaschutzzielen in öffentlichen Bauvorhaben erfordert eine Ökobilanz.
• Der Auftraggeber sollte für die Planung und Ausführung konkrete Treibhausgasemissionsziele 

vorgeben. 
• Die Menge der verursachten CO2e sollte mittels eines CO2-Schattenpreises sowohl für die 

Wirtschaftlichkeitsuntersuchung also auch für die Vergabe monetarisiert werden.
• In Bauvergaben sollte ein Anreiz geschaffen werden, klimaverträgliche Leistungen anzubieten.
• Hierfür kann der Wertungspreis für die Preiswertung unter Einbeziehung eines CO2-Schattenpreises 

gebildet werden. 
• Das Wertungsmodell eignet sich für konventionelle Vergaben und funktionale Vergaben.
• Die Wahl des richtigen Beschaffungsmodells sollte anhand objektiver Kriterien, abgeleitet aus den 

Projektzielen, getroffen werden.
• Die Wahl des Beschaffungsmodells hat Einfluss auf die Rolle der Planenden. 
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Beschaffung klimaverträglicher Bauwerke 
Umsetzung / erforderliche DokumenteBeschaffungsvarianten

Konstruktive 
Leistungsbe-

schreibung (LV 
mit detaillierter 

Vorgabe 
klimaverträg-

lichster
Lösung)

„Klassische“ 
Vergabe-

unterlagen

Festlegung 
CO2e Ziel 
durch AG 
(auch im 

Planungs-
vertrag, z.B. 
max. XX kg 
CO2e / m2

NRF) 

Festlegung 
CO2 Preis 
durch AG

Erstellung 
Ökobilanz 

durch Bieter

Erstellung 
Ökobilanz 
durch AG / 

Planer

Festlegung 
CO2 Preis 
durch AG

Angabe CO2e 
im 

Lebenszyklus 
im Angebot

Festlegung 
CO2e Ziel 
durch AG 
(auch im 

Planungs-
vertrag, z.B. 
max. XX kg 
CO2e / m2

NRF)

Absicherung 
Ziel im Vertrag

Funktionale 
Leistungs-

beschreibung 
mit Festlegung 

CO2e Ziel 
durch AG (z.B. 

max. XX kg 
CO2e / m2

NRF)

Ggf. + 
Zuschlags-
kriterium 

Lebenszyklus-
kosten inkl. 
Klimafolge-

kosten (CO2e 
z.B. 

Bauprodukte) 

Ggf. 
Absicherung 
im Vertrag

Ggf. + Angabe 
CO2e z.B. für 
Bauprodukte 
im Angebot

Vergabe-
unterlagen, 

inkl. qualitative 
Zuschlags-

kriterien (z.B. 
bez. „Faktor 

Mensch“)

Zuschlags-
kriterium 

Lebenszyklus-
kosten inkl. 
Klimafolge-
kosten für 

Wertung CO2e 
im 

Lebenszyklus

Klima

Konven-
tionelle
Vergabe

Funktionale 
Vergabe

Impulspapier „Klimaverträglich bauen mit 
einem Schattenpreis für CO2-Emissionen“

https://hub.kpmg-law.de/klimavertraeglich-bauen
https://hub.kpmg-law.de/klimavertraeglich-bauen
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Besonderheiten bei Vergabe auf Basis FLB

Sicherstellung 
Qualität / 

Einflussmöglichkeit 
Auftraggeber

Vergütungsmodell 
(Auswirkungen auf 
Preisangemessen-

heitsprüfung in 
Vergabe und ggf. 

Nachtragsvergütung)

Qualitative 
Zuschlagskriterien

Kommunikation mit 
dem Markt sinnvoll 

(Markterkundung, 
dialoggeprägte 
Verfahrensart)

Verfahrens-
gestaltung

(angemessene Fristen, 
Bietergespräche, ggf. 

Entschädigung)

Governance 
Auftraggeber 

(Kapazitäten und 
Kompetenzen, 

Entscheidungsprozess, 
Risikomanagement)

Geänderte 
Leistungen Planer 
(insb. LP 6 & LP 8)

Vergabe-
dokumentation

(Zulässigkeit 
Gesamtvergabe, 

Wahl FLB)
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Wahl des konkret geeigneten Beschaffungsmodells

Gewichtung Einzellosvergabe GU-Modell TU-Modell

Projektziel: Kostenziele und -stabilität hoch xx xx xxxx

Projektziel: Terminziele und -stabilität neutral

Projektziel: Sicherung Qualitäten und Quantitäten …

Projektziel: Stabile Projektorganisation (unter Berücksichtigung 
der Kapazitäten und Ressourcen des Bauherrn)

…

Reduktion von Treibhausgasemissionen hoch

Nutzung von Planungs- und Baukompetenz …

Einflussnahmemöglichkeiten des Bauherrn auf die Planung …

Berücksichtigung der Marktsituation …

Berücksichtigung mittelständischer Interessen …

... …

Umwandlung in Gesamtpunkte (hohe Gewichtung mit doppelter Punktzahl) xx Pkt. xx Pkt. xx Pkt.

Die Wahl des für das konkrete Bauvorhaben geeigneten Beschaffungsmodells sollte strukturiert anhand vorab aus den Projektzielen und 
Zielhierarchien abgeleiteten objektiven Kriterien erfolgen. Diese objektiven Kriterien zur Bewertung der Beschaffungsmodell können für eine 
vergaberechtliche Begründung der Zulässigkeit des Absehens vom Grundsatz der Losaufteilung aufgegriffen und vertieft werden. 

4 Pkt. = max. Erreichbarkeit der Zielgröße
3 Pkt. = hohe Erreichbarkeit der Zielgröße

2 Pkt.= geringe Erreichbarkeit der Zielgröße
1 Pkt. = minimale Erreichbarkeit der Zielgröße 
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Rolle der Planung in unterschiedlichen Beschaffungsmodellen

Einzelvergaben auf Basis konventioneller LVs

Architektur / Objektplanung / Generalplanung

 liefern Planungsleistungen LPH 1-8
 Ausschreibung erfolgt in LPH 7
 Die Planung wird bis und mit Realisierung im 

Sinne der Projektziele des öAG optimiert

Planungsteam = Treuhänder der Interessen des öAG
CO2e- und Kosten-Budget werden durch Vertrag 
sicher gestellt

Qualitative funktionale Leitungsbeschreibung als Q-FLB

Architektur / Objektplanung / Generalplanung

 liefern Planungsleistungen LPH 1-4 
 Übersetzung der Planung in Q-FLB
 Ausschreibung erfolgt auf Basis LPH3
 Vergabe an GÜ inkl. Planungsleistungen
 Die Planung wird bis und mit Realisierung im Sinne 

des GÜs sowie CO2e- und Kosten-Budgets optimiert

Planungsteam = Dienstleistung des GÜs 
Interessen des öAG werden durch Vertrag sicher gestellt
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https://www.youtube.com/channel/UChjVAv_TfLETFEqAYchHYzQ
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